


¿QUIÉNES SOMOS?

Somos 4 estudiantes de FP 

Barakaldo LH que estamos 

estudiando 2º curso del Ciclo 

Superior Patronaje y Moda.



¿CUÁL ES NUESTRO PROYECTO?

L’esthete consiste en la creación de un espacio multidisciplinar en 

Bizkaia dedicado al mundo de la moda donde ofrecemos una 

variedad de actividades, como tiendas pop up retail de 

diseñadores, venta de ropa de segunda mano, charlas, alquiler de 

máquinas de coser, cursos de patronaje, talleres de bordado, 

masterclass y desfiles. 



La iniciativa surge porque detectamos el vacío existente de un local con estas actividades y por lo tanto 

vimos la oportunidad de crearlo.

Además buscamos crear una comunidad diversa y comprometida con el medio ambiente fomentando 

prácticas sostenibles para reducir la huella de carbono.

 ¿CÓMO SURGE LA INICIATIVA?



●Tiendas pop up retail: Tiendas efímeras en las que vender ropa nueva o de 

segunda mano.

●Alquiler de máquinas de coser por horas.

●Cursos de iniciación al patronaje y técnicas de confección.

●Talleres de bordado, drapeado y diseño 3D (láser, impresión 3D; es decir, 

nuevas tecnologías).

●Masterclass de diferentes técnicas como ilustración de moda, moda 

sostenible y circular, investigación de diseño, moulage, sastrería y alta 

costura.

●Gestión de eventos: Desfiles, conferencias, seminarios de moda,etc 

●Biblioteca de moda y área de descanso (libros, revistas, películas, 

ensayos, máquinas expendedoras, etc.)

Descripción de los productos y servicios:



NUESTROS CLIENTES SON:
Los jóvenes de la Generación Z y Millenials, 

acostumbrados a la inmediatez y la tecnología. 

El cliente principal sería un perfil joven, iniciante dentro 

del mundo de la moda, focalizado al mundo laboral.

18-30 años.



COMPETENCIAS:
Necesidad de crear un espacio comunitario exclusivamente dedicado a la moda ya que 
no existe una oferta similar (en otros ámbitos, como el del ciclismo existe Cycle Café)

Nuestra propuesta se diferencia en que nos  centramos exclusivamente en la moda.

Espacios similares: La Perrera y tiendas pop up retail.

Nuestro enfoque multidisciplinario nos permite ofrecer una amplia variedad de productos 
y servicios relacionados con la moda. 

Apoyar y promover el talento emergente y local, mediante la promoción y venta de 
productos de diseñadores locales.

Ofrecemos servicios adicionales como el alquiler de maquinaria de coser, lo que permite 
a los clientes adaptarse a sus necesidades sin una inversión inicial significativa.



LAS RELACIONES CON NUESTROS 
CLIENTES SON:

1. Redes sociales.

2. Sitio web y blog. 

3. Colaboraciones con Influencers

4. Eventos y ferias locales. 

5. Email marketing.

6. Workshops y colaboraciones con instituciones educativas. 

7. Paquetes y ofertas especiales.

8. Programas de lealtad y recompensa. 



PROVEEDORES

●Editoriales de revistas y libros para la biblioteca: “EXCLAMA”,‘Fare Magazine’, 

‘Polpettas on PaperHarper's Bazaar y la Editorial Superflua.

●Tejidos: Rafael Matías y Ezkar, situados en Bilbao.

●Máquinas de coser y sus respectivas piezas: Fábrica de Alfa, situada en Eibar.

 

●La empresa encargada de reponer los productos de las máquinas 

expendedoras es Norvending -Vending ya que es la que más dinero nos aporta.

●Papelería: Papelería Goya, Bilbao. 



PRECIOS DE LAS ACTIVIDADES
- Alquiler de máquinas de coser por horas horas sueltas: 

- 6€/hora

- bono 3 horas 15€.

- Cursos de iniciación al patronaje: 50€

- Cursos de iniciación a técnicas de confección: 50€ 

- Talleres:  12€

- Masterclass:  45€

- Gestión de eventos:  

- Entradas a desfiles: 20€

- Entradas a charlas y conferencias: 15€

Productos y servicios Precio unidad

Alquiler de maquinaria 6€/h

Desfiles  20€

Masterclass  45€

Conferencias  15€

Curso de patronaje  50€

Curso de confección  50€

Talleres  12€

TOTAL 198€



NUESTRA TARJETA DE VISITA ES:



NUESTRO TRÍPTICO ES:



NUESTRO TRÍPTICO ES:



NUESTRA UBICACIÓN ES:
Un local de 400 m² situado en el Barrio Bolueta. Es muy accesible, ya que se 

encuentra junto a la parada de metro de Bolueta y cuenta con acceso a diversas 

líneas de autobuses, lo que facilita el transporte público para empleados y clientes. 

La distribución de los 400 m2 sería la siguiente:

•15 m2 para oficina

•25 m2 para baños

•30 m2 para la zona de relax con máquinas vending

•330 m2 para realizar las diversas actividades. Estos metros cuadrados 

estarán divididos en varios espacios por medio de paneles y puertas 

correderas, de esta manera si necesitáramos un espacio grande, 

abriremos los paneles y tendremos el espacio total de 330 m2, y si 

necesitamos espacios más pequeños, correremos los paneles y así 

tendríamos varias salas.



NUESTROS RECURSOS SON:
RECURSOS FÍSICOS Y MATERIALES:

1. Un espacio cerrado dentro del propio local, como aula de patronaje, otra aula insonorizada para para las 
máquinas y otro aula para destinarlo a FabLab, los demás espacios con tabiques móviles para adaptarlos 
según las necesidades del evento, seminario, desfile o tienda efímera.

2. Zona de almacenamiento para equipos y suministros.
3. Espacio dedicado a biblioteca y zona de vending  con una pequeña recepción.
4. Una  oficina para la administración del espacio.

RECURSOS FINANCIEROS:
1. Contaremos con financiación propia 
2. Dinero obtenido de los familiares.

 RECURSOS HUMANOS:
Todos los componentes del equipo 
podemos realizar las mismas funciones, 
pero cada uno de nosotras tiene destrezas 
específicas que se reflejan en el siguiente 
organigrama.



INVERSIÓN Y FINANCIACIÓN

INVERSIÓN: 

Las inversiones necesarias para la 

puesta en marcha del nuestro proyecto 

son de: 21.000€

FINANCIACIÓN:

La financiación de nuestra empresa sería 

la siguiente:

- Aportaciones de cada socia: 12.000

€ (3.000€ cada una).

- Ayudas de nuestros familiares: 

9.000€.

PLAN DE INVERSIONES

COSTE (€) TOTAL (€)

GASTOS DE CONSTITUCIÓN

Certificado negativo del nombre 23

Escritura pública notarial 258

Registro Mercantil 234

Coste obtener la firma digital 29

Gastos modelo 036, alta censal en Hª 75

Asesoría 187

Total 806

GASTOS PRIMER ESTABLECIMIENTO

Publicidad inicial 135

Obras acondicionamiento 3.589

Total 3.724

MATERIAL

Cartón patrones 125

Papel patrones 67

Muestrarios de tejidos 220

Total 412

UTILLAJE

Utensilios (alfileres, agujas, tizas...) 504

Total 504

INVERSIONES

9 Máquinas de coser planas 7.200,00

3 Remalladoras 2.800,00

2 Planchas de vapor y 1 vertical 455,00

1 Centro de planchado 925,00

3 Maniquís 467,00

2 Tijeras eléctrica 115,00

Total 11.040

EQUIPOS INFORMÁTICOS

Ordenador, impresora, tpv 674

Total 674

MOBILIARIO

2 Mesa corte 275,00

Mobiliario oficina 484,00

Estanterías, armarios… (almacenaje) 325,00

Espejos 287,00

Total 1.096,00

DISPONIBLE

Bancos 2.744,00

Total 2.744,00

TOTAL 21.000,00



NUESTROS COSTES SON:
COSTES FIJOS

1. Gastos de alquiler. 

2. Impuestos y licencias. 

3. Sueldos y salarios.

COSTES VARIABLES:

1. Suministros de oficina y material de confección.

2. Publicidad y marketing. 

3. Compra de libros y revistas para nuestra biblioteca.

4. Organización de eventos. 

5. Suministros. 

      TOTAL al mes primer año segundo año tercer año

8.439€ 101.268€ 111.505€ 128.231€

Los costes fijos del segundo año se han calculado aumentando un 10% los del primer año, 
y los del tercer año aumentando un 15% los del segundo año.    

Los costes del segundo año los estimamos creciendo un 25% sobre los costes del primer 

año, y los del tercer año creciendo un 30% sobre el segundo año.

 TOTAL primer año segundo año tercer año

3.240€ 4.050€ 5.265€



VENTAS
Productos y 
servicios

Precio
unidad

Ventas
mes

Ventas
Año 1

Ventas
Año 2

Ventas
Año 3

Alquiler de 
maquinaria

6€/h  1.218€ 14.616€ 17.539€ 22.801€

Desfiles  20€ 8.240€ 98.880€ 118.656€ 154.253€
Masterclass  45€ 9.000€ 108.000€ 129.600€ 168.480€
Conferencias  15€ 9.900€ 118.000€ 142.560€ 185.328€
Curso de 
patronaje

 50€ 16.000€ 192.000€ 230.400€ 299.520€

Curso de 
confección

 50€ 20.000€ 240.000€ 288.000€ 374.400€

Talleres  12€ 5.400€ 64.800€ 77.760€ 101.088€

TOTAL 198€ 69.758€ 837.096€ 1.004.515€ 1.305.870€ CUENTA DE RESULTADOS A 3 AÑOS

AÑO 1 AÑO 2 AÑO 3

VENTAS 837.096€ 1.004.515€ 1.305.870€

C.FIJOS 101.268€ 111.505€ 128.231€

C.VARIABLES 3.240€ 4.050€ 5.265€

RESULTADOS 739.068€ 997.060€ 1.182.904€

Las ventas del segundo año las estimamos creciendo un 20% sobre las ventas del 

primer año, y las del tercer año creciendo un 30% sobre el segundo año.
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